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HABEN WIR IHR INTERESSE GEWECKT?
Wenn Sie unseren Erfolg mitgestalten 
möchten freuen wir uns über Ihre aussa-
gekräftigen Bewerbungsunterlagen unter 
Angabe Ihres frühestmöglichen Startter-
mins und Ihrer Gehaltsvorstellung.

Als Global Player und familiengeführ-
tes Traditionsunternehmen mit mehr  
als 300 Mitarbeitern realisieren wir 
seit 1925 Projekte weltweit. Leidenschaft 
und Engagement machen uns zum Tech-
nologie- und Innovationsführer in unseren 
Märkten. Dabei prägen Kontinuität, kurze 
Wege und ein offenes Miteinander die 
einzigartige Unternehmenskultur.

Tradition, Innovation, Global Player –
Karriere mit Zukunft

 

PROJEKTLEITER
VERTRIEB DIENSTLEISTUNGEN (M/W/D)

WERDEN SIE TEIL
DES TEAMS!

DAS BIETEN WIR IHNEN:
- Hohe Jobsicherheit 

- Fachspezifische Qualifizierungs- und 
  Weiterbildungsmöglichkeiten

- Sozialleistungen wie betriebliche Alters-
  vorsorge, Gesundheitsvorsorge, Kantine	
  und weitere Benefits

Leben und Arbeiten in der Metropolregion Heilbronn-Franken, die Region der
Weltmarktführer mit einzigartiger Lebensqualität, Natur- und Freizeitangeboten und in-
mitten unverwechselbarer Weinbaulandschaften.

Von hier aus planen und bauen wir unsere Anlagen und Maschinen für die ganze Welt 
von einem motivierten, generationsübergreifendem Team. Alles inhouse – vom Einkauf, 
der Konstruktion bis zur Produktion und Automatisierungstechnik. Werden auch Sie jetzt 
Teil dieses Teams!

IHRE NEUE HERAUSFORDERUNG:

- Vertreten und Präsentieren des Unternehmens und seines Service-Portfolios

- Erwerben spezifischer Marktkenntnisse und Anforderungen zur Weiterentwicklung des 
zukünftigen Service-Portfolios

- Proaktive und strategische Kundenakquise sowie Betreuung von Bestandskunden

- Beratender Verkaufsansatz mit Fokus auf den Kundennutzen

- Identifizieren und Wecken von Kundenbedürfnissen sowie professionelle und umfassende 
Kundenberatung

- Entwicklung kundenspezifischer Lösungen aus dem Vollert-Serviceportfolio

- Erstellung, Präsentation und Verhandlung von Angeboten sowie entsprechendes Nach-
verfolgen

IHRE QUALIFIKATION:

- Abgeschlossenes Studium im Bereich Wirtschaftsingenieurwesen, Maschinenbau, Elek-
trotechnik, Mechatronik oder abgeschlossene technische Berufsausbildung mit Weiter-
bildung zum Techniker oder vergleichbare Kenntnisse 

- Mehrjährige Berufserfahrung im Servicevertrieb/Branchenkenntnisse

- Erfahrungen im beratenden Verkauf (Consultative Selling) mit Fokus auf den Kundennutzen

- Fundierte MS-Office-Kenntnisse

- Gute Englischkenntnisse, weitere Sprachen von Vorteil

- Proaktives Auftreten, Teamfähigkeit, ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit, fundiertes 
Verhandlungsgeschick und -sicherheit

- Ausgeprägte Reisebereitschaft


